
YUME VISION PROGRAM

相手にアピールしたいことについてごく短い時間でプレゼンテーションする
ことを、特にビジネスシーンでは「ピッチ」と呼びます。

ピッチにおいては、「短時間で聞き手の興味関心を獲得すること」に重きを
置くという点が通常のプレゼンテーションとの大きな違いです。

なぜその事業がやりたいのか？なぜ自分にはそれができるのか？
自分はその事業で誰のどんな課題を解決したいのか？

そういった問いを重ねていくことで、自然と相手の心に響くピッチが
出来上がっていくはずです。

。

ピッチの前には、
口や肩をストレッチ。
意外と有効です。


